ANTREPRENORUL e un tip care si-a inceput afacerile de cele mai multe ori ca raspuns la un sistem in care nu si-a gasit locul, un sistem care-l ingradea si nu lasa loc initiativei. Antreprenorul realizeaza importanta unor cunostiinte solide, este deschis catre nou si catre parteneriate, isi pune obiective pe care le urmareste de-a lungul timpului, realizeaza un management strategic pentru organizatia sa, isi axeaza investitiile si-si diversifica aria de activitate, este bine informat si este activ civic. 

E o adevarata incantare sa intalnesti antreprenori cu o gandire pozitiva si sanatoasa, care-ti impartasesc cu drag experienta lor, care nu au un aer de nemurire, care percep fragilitatea lucrurilor, care au dobandit totul prin munca si nu pe contracte profitabile cu statul sau prin diverse alte subtilitati. Aceste randuri isi propun sa adune la un loc cat mai multe experiente de acest tip, experiente antreprenoriale pozitive si sanatoase, care sa comunice celor care vor citi aceasta carte posibilitatea reusitei antreprenoriale si pentru altii.

Daca ar fi sa consideram succesul in afaceri dupa 1990 ca fiind un produs intre oportunitati si pregatire, intr-un grafic in care axa OX este reprezentata de pregatire iar OY de oportunitati, curba succesului in afaceri ar arata dupa cum urmeaza: 
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Dupa cum observam pentru diverse puncte de pe curba, de tipul A (X1,Y1), B(X2,Y2), succesul in afaceri va putea fi explicat astfel: cu cat oportunitatile sunt mai mari, cu atat pregatirea necesara este mai mica, respectiv invers, cu cat oportunitatile sunt mai mici, cu atat pregatirea necesara trebuie sa fie mai mare.

Daca ar fi sa aplicam acest tip de grafic in economia romaneasca post decembrista, el s-ar traduce cam asa: daca in anii de imediat dupa revolutie oportunitatile erau mari, pregatirea aferenta nu necesita un grad ridicat astfel foarte multi oameni de afaceri din acea perioada reusind fara efort si pregatire solida in afacerile intreprinse. Cu cat insa oportunitatile s-au micsorat, cu atat necesitatea unei pregatiri ridicate si-a spus cuvantul, astfel incat succesul in afaceri astazi se poate realiza numai cu o pregatire ridicata in diverse domenii, facandu-si loc afaceri care necesita un grad ridicat de pregatire: IT, telecomunicatii, finante, consultanta, etc. 

Se ridica o intrebare referitoare la nasterea oamenilor de afaceri romani din anii 90: 

Am asistat la aceasi teorie a formelor fara fond care ne urmareste obsedant de-a lungul istoriei? Se pare ca da, eu sunt insa de parere ca dupa aproape 50 de ani de comunism care au dominat Romania, nu ne putem afla in alt punct decat cel de fata. Nu puteam sa ne gasim in alt loc, nu putem fi nici macar precum Ungaria, ce sa mai vorbim de tari din vestul Europei precum Franta, Germania, etc. tari care nu au trecut prin acelasi tip de sistem precum cel din Romania si nu cred ca e cazul sa detaliem raul facut de acel sistem. 

Cea mai de seama si profunda schimbare in anii ce au urmat revolutiei romane, dupa parerea mea, o reprezinta deschiderea frontierelor, posibilitatea de a circula a oamenilor si mai ales a tinerilor, care beneficiaza de experienta muncii si a tarilor din vest si care se intorc atat cu resurse materiale dar si cu ‚aer occidental’, fireste conditia esentiala fiind aceea de a se intoarce in Romania.

Cred ca in acest sens, o poveste despre o firma japoneza, este extrem de interesanta: una dintre firmele producatoare de automobile din Japonia isi trimite tinerii angajatii sa petreaca doua saptamani in diverse capitale europene, nu-i trimite la schimburi de experienta in cadrul diverselor firme din vest, ci pur si simplu ‚sa respire aerul european’, sa se plimbe ca turisti.

Aceasta experienta a strazii este cea mai buna experienta posibila,  plimbandu-te pe strazi, avand contact cu o alta civilizatie, de la achizitia de bilete pentru metrou, pana la biletele la un muzeu, sau recuperarea TVA-ului la diverse produse achizitionate, intrarea intr-un restaurant, vazutul tipului de servicii, de respect, de civilizatie, etc, etc. 

Acest tip de abordare, iti imbunatateste infinit intelegerea. Este cu atat mai uimitor cu cat nu e vorba despre o civilizatie europeana, ci de una cu mult superioara, civilizatia japoneza. 

Astfel experienta tinerilor romani care pleaca pentru a munci, este infinit mai valoroasa decat orice alt tip de experienta, experienta acumulata in cadrul aceluiasi spatiu inchis, in tara, neducand la altceva decat la alterarea si pervertirea spiritului. 

Daca munca in strainatate aduce beneficii atat in planul personal, material si al experientei, dar si in planul economic al Romaniei, mediul in care toate aceste beneficii pot atrage alte beneficii, il reprezinta investitiile in Romania, pentru ca aici sunt domenii in care se poate investi, e cum se spune PIATA.

Este o filosofie simpla: de ce se inghesuie in Romania sa investeasca diversi straini, achizitioneaza fabrici, proprietati imobiliare, etc. ?! Investesc pentru ca aici mediul de afaceri e in crestere, in vest piata este asezata, investitiile depasesc de cele mai multe ori posibilitatile unui antreprenor aflat la inceput, pe cand in Romania se gasesc nise de piata pe care se poate patrunde. Exista inca posibilitatea de a incepe afaceri cu bani putini pe care in timp sa le dezvolti.

Daca ar fi sa raspund la intrebarea: ‚Ce ai face, ai emigra sau ai alege sa ramai in Romania?’, as raspunde: ‚As face tot ce e posibil sa raman aici, daca insa nu mi-as gasi o slujba in care sa ma dezvolt si sa invat, as alege sa merg sa muncesc in vest si m-as intoarce dupa cel mult doi ani sa investesc in diverse afaceri in Romania’. 

Nivelul antreprenorial este inca destul de scazut la noi, si asta pe de o parte din lipsa unei culturi a antreprenoriatului, unei cultivari continue a acestui concept, iar pe de alta parte, datorita lipsei unei politici coerente de sustinere si finantare a antreprenorilor, ceea ce se numeste ‚finantare pe baza unui plan de afaceri’.  Sunt insa convins ca o data cu cresterea competitiei intre diversele firme de finantare aflate pe piata, va aparea in foarte scurt timp si posibilitatea finantarii adevarate a star-up-urilor, fara ca un antreprenor sa fie nevoit sa-si puna gaj bunuri si proprietati personale, ci doar pe baza unui plan de afaceri solid cu ajutorul caruia sa obtina creditul de care are nevoie. 

